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致尊敬的火爆网新老朋友：


面对新媒体的冲击，您是否为锁定终端而忧心忡忡？面对新品推广，您是否为市场的迅速布局而无好计可施？面对团队建设，您是否为了员工的事情而煞费苦心？


是的，您的这些问题一直被我们所关注，也正是我们的老客户需要帮助解决的。


今天，我们终于找到了答案！


今天，您只要肯花费分分钟的时间，相信您也会找到答案！

抢占行业高地
决断就在一念！                      大讲堂项目直击

· 20万孕婴童门店商会员即刻拥有！

    火爆婴童网——中国目前孕婴童行业最大、最专业、最有效的网络招商平台！经过四年来的迅猛发展，现在已经拥有孕婴童门店商会员20多万家，孕婴童品牌商会员将近1万家，传播和影响着了中国97%的孕婴童渠道。

火爆商学院孕婴童店盈利实战大讲堂就是以此为依托，在此基础上搭建的又一细分平台，以“服务、提升、共享、共赢”为宗旨，广角度、深层次地服务于火爆网的厂商客户。

大讲堂全年规划巡讲四十场，将在全国中心城市依次展开；2014年3月20日，郑州站揭开大讲堂序幕，截止3月21日大讲堂会议结束，现场订单达100笔，订货近300万，现场气氛异常火爆！4月24日，火爆网大讲堂将在济南启动，敬请关注！
  

· 精准选择代理商
 布局市场赢终端


    依靠孕婴童网站巨大资源，我们将在每次举行巡讲城市的所在省份的所有地区精选三到五百名孕婴童店店主和渠道精英。

    学员既可选厂家、选产品，又可长见识、带队伍；食宿全免费，学员参会不是问题！

    目标群体瞬间锁定，既可让您迅速布局市场，又可让您制胜终端！

· 厂商接触零距离
 签约订货乐翻天


    每次邀请同类厂家不超三名。

    大讲堂为您提供现场宣讲时间，您可全方位解析企业战略、市场策略、团队建设、新品推广、促销支持等内容。大讲堂为厂方提供现场独立订货洽谈场地，让您与商家沟通零距离。

    大讲堂采用参会奖、竞答奖、签约奖等多方式增加品牌曝光度、提高签单率，引爆会场兴奋点！从而帮您低成本、高效率地组建优质的经销商队伍，让您的产品更具市场占有率！

· 订货不是真本事
 销货才是硬道理

    大讲堂讲师团由现任火爆孕婴童招商网创始人——董伟先生担纲组建，聘请业内外知名专家数十名，全面介绍新政策(国家政策、前沿动态)、新思路(专卖店管理)、新模式(微信营销、会员管理)及终端实战(常见顾客类型分析)。场场精选实战课件，靶靶命中销货软肋！从而让您的思路更有前瞻性，让您的团队更具实战性！

· 服务提升全方位
 共享共赢大发展


    大讲堂将在课下陆续开展有奖征文、编写会刊、微信交流、专家在线等活动，增加师生互动、厂商互动，从而让您多方式、全方位共享平台资源及人脉！

大课堂负责参展厂商参会期间的食宿安排及交通、天气、物流咨询等相关免费服务，让您更享尊贵和自信，为您全心实现梦想开启成功之旅！

活动安排

（1）名称：火爆网商学院孕婴童盈利实战大讲堂

（2）时间及地点：  4月——山东     济南


                   5月——湖南     长沙
                   

                   6月——安徽     合肥

（3）会议流程：
	日期
	时间
	日程
	备注

	23日
	14:00
	参展厂家报到、入住
	

	
	15:30
	会场布展
	

	
	17:00
	会前启动会议
	

	24日
	13:00前
	舜港大酒店报到、入住
	地址：济南市天桥区无影山北路77号

	
	14:00—14:20
	大讲堂领导、嘉宾致辞
	

	
	14:20—17:30
	《2014最新赢利孕婴童品牌产品宣讲》 厂商代表
	厂家现场为客户详细介绍产品与订货政策

	
	17:30—18:00
	订货会专场
	

	
	18:00—19:00
	晚宴
	

	
	19:30—21:30
	《婴童店经营管理黄金法则》杨帆
	教您解决单店运营难题

	25日
	8:00前
	7点起床，早餐
	

	
	8:00—10:00
	《孕婴童电子商务实战暨微信营销秘籍》 丁建
	透析全新营销模式，实现业绩快速翻倍

	
	10:00—13:00
	订货会专场
	中午12:30之前办理退房手续

	
	13:00—14:00
	《婴童店超级导购实战训练营》 杨帆
	业绩翻倍，快速学会

	
	14:00—16:00
	《精准服务营销训练营》丁建
	销售系统标准化、规范化


  注：以上表格内容为暂定安排，实际内容以现场执行为准。本次活动的最终解释权归火爆孕婴童招商网所有。
（4）讲师介绍：



大讲堂厂商支持政策

	       服务类别
服务项目
	冠名商
	赞助商

	会场冠名
	有
	/

	服务场次
	1场
	1场

	参会费用
	3万
	1.5万

	宣讲时长
	20分钟
	10分钟

	宣讲次序
	首选
	依回款先后顺序

	会场展位
	8平方米
	5平方米

	展位位置
	首选
	依回款先后顺序

	宣传内容
	火爆网广告位
	广告位在火爆网首页热门招商区下方

	
	
	1个月
	1个月

	
	火爆网品牌专题
	现场火爆网独家采访，视频拍摄，并做成品牌活动专题

	
	会场内宣传
	主背景墙
	有
	/

	
	
	条幅
	有
	/

	
	
	主持人口播
	5次
	1次

	
	
	宣传片播放
	20分钟
	/

	
	
	厂家抽奖
	1次
	/

	
	指导
	培训指导-产品培训
	1次
	1次

	
	
	演练指导-产品培训
	1次
	/

	
	会议物料
	入场券、邀请函

参会证、吊牌、手提袋
	显示厂方名称

logo
	/

	免食宿安排
	正餐2次，早餐1次

	
	2天*4间
	2天*2间

	资讯服务
	提供天气、交通、物流、住宿等资讯服务

	后续服务
	大讲堂将提供讲堂会刊、专家在线的更多服务，现紧张筹备中

	参会奖品
	签约奖、竞答奖由厂家自愿提供，经销商参会奖由厂家冠名赞助


大讲堂厂商支持政策

为厂商提供的增值服务  

1、 厂家签订单、客户订货，主办方现场提供口播，帮助参展厂家做宣传，提高现场订货氛围；

2、 前10位订货的客户，参加会议第2天的“谁来一起午餐”，与专家共享午宴；

3、 所有签单客户，参加“签单抽奖”，百分之百中奖；

4、 所有签单客户，将获得大讲堂提供的VIP培训在线学习卡；

5、 所有签单客户，参加“微网站抽奖”，5个名额；
需厂商配合内容  

	项目
	内容

	经销商邀约
	为了保证您的参会效果，请在要求时间内提供贵公司希望邀请或确定邀请的零售商，经销商，代理商名单以及联系方式报给主办方，我们将全力配合展开邀请，并提供免费住宿。

	物料准备

（请您提前准备好）

	（1）所要参展的产品；（2）展位装饰（柜台，易拉宝等等）；（3）宣传资料500份；
（4）具有企业宣传意义的礼品（主办方将在活动现场，发送给到会的经销商，为贵公司产品提供最直接的宣传）； （5）相关奖品。（6）其他物料参考附件。

	资料准备：
	厂商在活动前半个月确定好宣讲人及宣讲资料(PPT或VCR)，并告知我们，以便我们安排会议。


参会流程
→ 填写报名表，并同时提供营业执照复印件及相关产品质检、卫生许可的复印件（三证一照）。

→ 主办方确认收到报名表后，第一时间为参与厂商提供参与活动回执。

→ 厂商需在回执规定时间内支付参会费用。

→ 厂商在活动前一个月按大会要求提供企业相关资质、公司说明、产品LOGO、活动政策及公司宣传片（PPT或VCR）。

→ 厂商在活动前半个月确定“有奖竞答”企业知识问答活动中的问题环节和礼品的列表。

→ 活动主办方工作人员在活动举办提前两周时间与厂商方联络沟通具体参与活动事宜、提供订货场地尺寸。

→ 主办方进行前期调研及准备工作，将其他几个省市订货会活动具体日程确定后，立即与参与厂商沟通联络，沟通具体参与活动的各项事宜。

联系方式

	联系人
	负责区域
	联系方式

	郭利敏
	华东：上海、江苏、浙江、安徽、江西
	 手机：15093163188  QQ：2480321581

	王胜楠
	华北：北京、天津、河北、山东、山西、内蒙古
	  手机：13783605664  QQ：2389130162

	李佩佩
	华南：广东、福建、广西、海南，香港，台湾，澳门
	  手机：13838285770  QQ：2640479203

	焦引清
	华中和东北：河南、湖北、湖南、辽宁、吉林、黑龙江
	  手机：13393742051  QQ：1755353863

	程 丽
	西南：四川、重庆、贵州、云南、西藏
	  手机：15838391314  QQ：2904000892

	马 丽
	西北：陕西、甘肃、宁夏、青海、新疆
	  手机：15515581288  QQ: 1479767568


注：本活动最终解释权归火爆孕婴童招商网所有

     火爆孕婴童招商网
（注：因活动进行中各种不可抗拒因素，活动时间安排有可能调整。具体时间以现场执行为准）





杨帆老师：优识营销学院专业讲师�中国火爆婴童网首席咨询顾问、火爆商学院首席培训师�贝优特孕婴童连锁品牌创始人�国内十余家孕婴童品牌连锁企业与省级代理公司首席咨询顾问�曾任圣元营养国际集团经理�中国孕婴童行业系统引入销售心理学课程并进行咨询培训服务第一人�中国在高校启动婴童零售行业中管理干部贮备人才蓄水池第一人�中国孕婴童实战咨询培训第一人�三年时间创办了近20家孕婴连锁店，目前年销售额近六千万。曾为世界五百强的企业做过咨询培训


优秀课程：《孕婴童行业发展战略与破冰思维》


          《婴童店经营管理黄金法则》


          《孕婴童导购必备的超级读心术》


          《孕婴童行业客户拜访实用宝典》


          《如何成为婴童行业的超级店长》


          《孕婴童导购实战训练营》


          《孕婴童导购常见的十种销售技巧训练》


          《精典营养及育儿知识落地》


          《打造孕婴童行业的终极团队》





丁建老师：清华大学EMBA毕业，国际成功学实战营销专家�现任火爆商学院执行院长兼首席讲师�曾任台资及港资企业高管多年、某著名培训公司华南区总经理�小飞象高级合伙人�从事培训行业长达10多年，现场学习的人数高达15万人次�AACTP国际注册培训讲师,10年的企业培训经验，培训人次高达10万人�曾任陈安之国际机构广州区域合伙人，是陈安之老师的终身拥护者�在行业刊物杂志中发表过多篇文章





优秀课程：《婴童店如何突破行业人才瓶颈》


          《店面销售业绩实战训练营》


          《零售永远没有冬季》


          《教你轻松做老板》


          《精准服务营销训练营》


          《�HYPERLINK "http://www.hke123.com/gkkc/Detail_3054.html"�水平营销：跳出盒子的思考�》


          《�HYPERLINK "http://www.hke123.com/nxkc/Detail_9458.html"�视觉营销与店面陈列�》


          《孕婴童电子商务实战暨微信营销秘籍》
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